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oran ve belirsizlik alim kararlarinin er-
telenmesine neden oluyor. Yiksek faiz
oranlari, alimlar Gzerinde baski yatirken
konut Uretimindeki maliyetleri de arttir-
maktadir. Diger taraftan finansmani giicg-
|0 olan firmalarin banka kredisine alter-
natif olarak vade farksiz taksitlendirme
planlari ve senetli 6deme alternatifleri
Uzerine kampanyalar olusturmalarina
neden olmaktadir. Faizlerin psikolojik si-
nir olan yiizde 1’in altina inmesi ev alma
talebini erteleyen vatandaslarin ve yati-
rimcilarin harekete gegmesini sagliyor
ve biriken talep tekrar konut satisina do-
nldyor. Bu yilin ortasinda kamu ve o6zel
sektoriin konut pazari igin dizenledigi
0,98 faiz kampanyasi ile sektorin tekrar
canlandigini ve konut alicisinin olumlu
yonde harekete gegtigini gordik.

Gayrimenkul sektériine

nasil katki saglanabilir?

insaat sektériinde sirdirilebilir, sag-
likh ve Uretime dayali bluyimenin ya-
kalanabilmesi i¢in kisa vadeli tesvik
tedbirlerinin yani sira kalici ve uzun va-
deli yapisal reformlarin giindeme alin-
masi gerekiyor. Kentsel doénlsumin
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onundeki engellerin kaldiriimasi, ima-
latta doévize bagli olmayan yerli Gretimin
tesvik edilmesi, konut alicisini ilgilendi-
ren kredi faiz oranlarinin ylizde 1 seviye-
lerine dusurtlmesi, KDV tesviklerinin ka-
lici olmasi, yabanci talebini arttirmak igin
yeni duzenlemeler getirilmesi, tesviklerin
arttirllmasi, bulrokrasinin azaltilmasi ve
Tarkiye konut piyasalarinin tanitiminda
etkin pazarlama ve satis stratejilerinin
olusturulmasi gerekiyor.

Gayrimenkul sektérindin

Ulke ekonomisine katkisini

nasil gézlemliyorsunuz?

Sektore girdi saglayan ve faaliyetlerini
bu sektdrdeki gelismelere bagh olarak
devam ettiren diger sektorlerin katkisi
da dikkate alindiginda insaat sektoriiniin
GSMH igindeki payinin yaklasik ylzde
30 seviyesinde oldugu gorilmektedir.
insaat sektorii, kendisine bagh 200'den
fazla alt sektortin Urettigi mal ve hizmete
talep yaratan konumunda olup, bu yay-
gin etki, sektoriin “ekonominin lokomoti-
fi” olma vasfinin en temel gostergesidir.
Ayrica, yuzlerce meslek dalini ilgilendir-
mesinden ve blyuk Ol¢ide ulusal ser-

mayeye dayanmasinda dolayi istihdam
ve Uretim surecini 6nemli dlgude etkili-
yor. insaat sektdriinin GSMH icindeki
pay! ¢ok ylksek oldugu igin ekonomik
blylimeyi de olumlu yénde etkilemekte-
dir. Gegtigimiz yillarda blylimeye etkisi-
ni daha net olarak gérdigimuz sektorin
issizlik oranlarin ada buylk bir faydasi
dokunuyor.

Soner Keles ve Satig

Cozumleri hakkinda

Gayrimenkul sektoriiniin ihtiyaclarina
cevap veren, pazarlama ve satis sU-
reclerinin operasyonu ve ydnetiminde
hizmet sunan Satis Coztmleri bugiine
kadar bir ¢ok projenin gelisiminde rol
aldi. Satis Gdzimleri kurucusu Soner
Keles proje gelistirme, pazarlama ve
satis yénetimi konularindaki 6zgin ba-
kis agisi ve vizyonu ile son 15 yilda 40
yakin markali gayrimenkul projesinde 20
bine yakin konut, ofis ve ticari bagimsiz
bdlimin konsept gelistirme, pazarlama
ve satisinda profesyonel yonetici olarak
goérev aldi. Proje konumlandirma, mar-
kalama, fizibilite verileri ile pazari yorum-
lama, Urlin niteligi ve satis - pazarlama
stratejilerini belirleme, konut satisi ve
pazarlamasi konularindaki uzmanhgiyla
Turkiye’nin en basarili marka projelerin-
de gorev alan Keles’in birgcok konsept
projenin gelisiminde de imzasi bulunu-
yor. Keles, gayrimenkul projeleri gelis-
tirme, pazarlama ve satisi alanindaki
genis bilgi birikimine dayanarak, konut
projeleri gelistiren sektérde kalici ve sir-
dirdlebilir olmak isteyen, dogru yerde,
dogru zamanda fark yaratan ve talep
goéren projelere imza atmak isteyen, ge-
listirdigi projeleri etkin pazarlama yon-
temleri ve dogru satis yonetimi ile mis-
terilerine sunmak isteyen gayrimenkul
ve insaat firmalarina Satis GCoztmleri ile
hizmeti vermektedir. Soner Keles; kisisel
gelisim, yoneticilik, gayrimenkul satis ve
pazarlama, proje gelistirme, degerleme
ve finans alaninda bir ¢ok egitim ve se-
minere katilimci, konusmaci ve egitimci
olarak katilmistir. Gayrimenkul sektoriin-
de yayinlanmis birgok degerlendirme ya-
zisi da bulunmaktadir. <
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